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Ausbilder: Erhard
Lichtinger

Auszubildende:
Ann-Kathrin Laubel

Llch freue mich seit September
2018 ein Teil der Precitec-Fami-
lie zu sein. In meiner Aushildung
zur Industriekauffrau durchlaufe
ich alle Abteilungen. Dabei er-
halte ich Einblicke in die vielsei-
tigen Aufgaben meines Berufes
und lerne das Unternehmen von
Grund auf kennen. Wir Azubis
dirfen sehr viel selbststandig
arbeiten und dabei Verantwor-
tung Ubernehmen. Besonders
gut gefallen mir die Hilfsbereit-
schaft meiner Kollegen und das
angenehme Betriebsklima, wes-
halb es mir SpaB macht mor-
gens zur Arbeit zu gehen.”
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Allgemeine Informationen Tatigkeitsbereiche Precitec Gaggenau
Was mache ich als Industriekaufmann/-frau? Einkauf
B Kauf und Verkauf von Produkten B Anlegen einer Bestellung im EDV-System
B Beratung und Betreuung von Kunden B Ablage der Auftragsbestatigungen fur einen
B \Vorgange des Rechnungswesens spateren Zeitpunkt
B Ablegen von Angeboten in der Datenbank
Ausbildungsdauer & Schulstandort und im EDV-System
m 3 Jahre Regelausbildung m Rahmenvertrage abschlieBen
m HLA Gernsbach
Vertrieb
Welche Themen werde ich wahrend meiner B Kundenauftrdge anlegen und bearbeiten
Ausbildung kennenlernen? B Zollanmeldungen ausfuihren
m theoretische Kenntnisse durch HLA Gernsbach B Speditionen beauftragen
B optimale Bestellmenge, Bestellverfahren, m Unterbreitung von Angeboten 1 NS
Reklamationen ' JIETAN \\i\\flé il
m Buchungssatze, Umschlagshaufigkeit, AV (Arbeitsvorbereitung) ' =) &
Anlagevermdgen, Umlaufvermogen B Terminierung der im Vertrieb angelegten Auftrage
B Marketingstrategien B Planung des Fertigungsprozesses
B Anwendung des Gelernten im Unternehmen
Marketing
Welche Kompetenzen sollte ich mitbringen? B kundenorientierte WerbemaBnahmen einleiten

B geschickter Umgang mit Zahlen B Messen planen, organisieren und durchfiihren
B hohe Konzentrationsfahigkeit B Kundenempfange organisieren

m Offenheit B Erstellung eines Marketingmixes

[ ]

Teamfahigkeit
Buchhaltung (in Neu-Isenburg) B Hauptsitz: Gaggenau, Deutschland
B Zahlungslaufe durchfihren (Rechnungen zahlen) B Mitarbeiter: ca. 650 weltweit,
B bei Zahlungsverzug Kunden mahnen ca. 350 in Gaggenau
B Archivierung von Belegen B Innovations- und Marktfiihrer in den
B Rechnungsprufung Kernbereichen: Lasermaterialbearbeitung
B Erstellung der Bilanz und optische Messtechnik

B unabhangiges Familienunternehmen

B hohe Investitionen in Forschung und
Entwicklung



